
G R O W T H
C O U R S E

S H A R E F L O ' S

I N S I D E  S E C R E T S  T O  G R O W
A N  O R G A N I C  A U D I E N C E



H I ,
I ' M  A L E X !

D I G I T A L
M A R K E T I N G
M A N A G E R  F O R
S H A R E F L O



I D E N T I F Y  &

D E T E R M I N E  Y O U R
T A R G E T  A U D I E N C E

C R E A T E
R E C O G N I Z A B L E
B R A N D  T H R O U G H

C R E A T I V E  C O N T E N T

G R O W  Y O U R
A C C O U N T  &  C R O S S

P R O M O T E

M A K E  S E N S E  O F
Y O U R  A N A L Y T I C S



L E S S O N  1 :  I D E N T I F Y I N G  &  D E T E R M I N I N G       

Y O U R  T A R G E T  A U D I E N C E

L E S S O N  2 :  S E T T I N G  U P  A  S U C C E S S F U L
A C C O U N T

L E S S O N  3 :  C O N T E N T  S T R A T E G Y

L E S S O N  4 :  M O N I T O R  Y O U R  G R O W T H

L E S S O N  5 :  C R O S S  P R O M O T I N G  &  A D D I N G
V A L U E

L E S S O N  P L A N



PRACTICE
T E S T  D I F F E R E N T
C O N T E N T  

C O M M I T  T O  P O S T I N G
O N C E  A  D A Y

T E S T  D I F F E R E N T  #  

C O N N E C T  &  E N G A G E



EVALUATION
E N D  O F  C O U R S E  &  Q A ,

C O U R S E  E V A L U A T I O N

P L E A S E  B E  H O N E S T

W E  A P P R E C I A T E  Y O U R
F E E D B A C K  

C O N N E C T  &  E N G A G E



M O B I L E  H Y P E R L O C A L
A P P  O N  I O S  T H A T

A L L O W S  Y O U  T O  T A P
O N E  B U T T O N  T O  A S K
F O R  W H A T  Y O U  N E E D ,

A N D  I M M E D I A T E L Y  R E N T
O R  B U Y  T H I N G S

N E A R B Y .

L E A R N  M O R E :  S H A R E F L O . C O M



1 W E  W I L L  G O  O V E R . . .

- P R A C T I C E S  T O  I D E N T I F Y
&  D E T E R M I N E  Y O U R
T A R G E T  A U D I E N C E

- C H O O S I N G  T H E  R I G H T
P L A T F O R M

- F R E E  T O O L S



START  WITH  THE  ESSENTIALS
.  .  .

A N  I D E N T I F I E D  T A R G E T  A U D I E N C E :

C O L L E G E  K I D S

S O C I A L  M E D I A  P L A T F O R M :

I N S T A G R A M

U S E  C O N T E N T  T H A T  W I L L  E N G A G E

M A I N T A I N S  B R A N D  C O N S I S T A N C Y  

P A T I E N C E !  P A T I E N C E !  P A T I E N C E !



I D E N T I F Y  T H E  " W H O "  &  T H E  " W H Y "

R E S E A R C H  T H E I R  T O P  P L A T F O R M  T O
T A R G E T  T H E M

R E C O G N I Z E  W H A T  C O N T E N T  W I L L
E X C I T E  T H E M

W H A T  I S  A  T A R G E T
A U D I E N C E ?



CHOOSING
THE RIGHT
PLATFORM 

W H A T  D O E S  Y O U R
T A R G E T  A U D I E N C E
U S E  M O S T ?

W H A T  T Y P E  O F
C O N T E N T  E N G A G E S
Y O U R  A U D I E N C E ?



F R E E  T O O L S

A N A L Y T I C S .

T W I T T E R . C O M
C I B  I N S I G H T S

T H I N K W I T H G O O G L E .

C O M



2 W E  W I L L  G O  O V E R . . .

- S E T T I N G  U P  Y O U R
A C C O U N T

- I D E N T I F Y I N G  Y O U R
F O L L O W E R S

- C O M M I T T I N G  T O  A
P O S T I N G  S C H E D U L E



SETTING UP A
SUCCESSFUL
INSTAGRAM
T H E  B A S I C S  A R E
I M P O R T A N T

R E S E A R C H I N G  Y O U R
C O M P E T I T O R S  &

D R E A M  F O L L O W E R S

Y O U R  B I O  M E A N S
M O R E  T H A N  Y O U
K N O W



COMMITTING
TO A POSTING
SCHEDULE
C O N S I S T E N C Y  I S  K E Y

E X P E R I M E N T  W I T H
P O S T I N G  T I M E S

C O M M I T  T O  P O S T I N G
A T  L E A S T  O N C E  A  D A Y



3 W E  W I L L  G O  O V E R . . .

- M A P P I N G  O U T  C O N T E N T
I D E A S

- G R O W T H  S T R A T E G I E S

- T O P  R E S O U R C E S  F O R
C R E A T I N G  C O O L
C O N T E N T



MAPPING OUT
CONTENT
IDEAS
I D E N T I F Y  K E Y
I N F L U E N C E R S ,

H A S H T A G S ,  A N D
I N S T A G R A M  T R E N D S  T O
F O L L O W  

M U S T  H A V E  T H E  L O O K  &

F E E L  F O R  Y O U R  B R A N D
D E T E R M I N E D

P O S T I N G  P A T T E R N S  =

C O N S I S T E N C Y  



G R O W T H
S T R A T E G I E S

#

H A S H T A G S
@

T A G G I N G
I N F L U E N C E R S  &

L O C A T I O N

< 3
S P R E A D I N G  T H E

L O V E



T O P  R E S O U R C E S

C A N V A . C O W O R D S W A G  A P P

P I X A B A Y

A D O B E  S P A R K

P E X E L S

I N S T A G R E S S



Let's  create  a  post  together!

•  •  •

W O R D S W A G  D E M O  



4 W E  W I L L  G O  O V E R . . .

- I M P O R T A N C E  O F  W H A T
M E T R I C S  M E A N

- H O W  T O
T R A C K  I N S T A G R A M
A N A L Y T I C S



THE
IMPORTANCE OF
INSTAGRAM
METRICS
M E A S U R E  O F  S U C C E S S

P R O O F  O F  W H E N  Y O U R
T A R G E T  A U D I E N C E  I S
M O S T  A C T I V E

M E A S U R E  O F  G R O W T H
O V E R T I M E



HOW TO TRACK
INSTAGRAM
METRICS
N O T H I N G  1 0 0 %  F R E E
L I K E  T W I T T E R

B E S T  W A Y =  C R E A T E  A
S P R E A D S H E E T

F O C U S  O N  A M O U N T  O F
F O L L O W E R S ,  L I K E S ,  A N D
E N G A G E M E N T S  P E R
W E E K  T O  S T A R T

B I T . L Y  F O R  A L L  L I N K S



5 W E  W I L L  G O  O V E R . . .

- H O W  N E T W O R K I N G  I S
E S S E N T I A L  

- W I N / W I N  S T R A T E G I E S
W I T H  P A R T N E R S

- G I V E  G I V E  G I V E ,  A N D
R E C E I V E

- U S I N G  E V E N T S  T O  G R O W



NETWORKING
IS ESSENTIAL
B U I L D I N G
R E L A T I O N S H I P S  >

G E T T I N G  W H A T  Y O U
N E E D

I T ' S  A  S M A L L  W O R L D

D O N ' T  J U S T  F O L L O W  U P ,

F O L L O W  T H R O U G H  

A L W A Y S  S E L L  Y O U R
B R A N D  



WIN/WIN
STRATEGIES
WITH PARTNERS
C R O S S  P R O M O T I O N = T W O
N E T W O R K S  C O M B I N E D

B U I L D  P A R T N E R S  W I T H
S I M I L A R  G O A L S

G O O D  W O R D  A N D
N E T W O R K I N G  K A R M A
S P R E A D S  Q U I C K L Y

P E O P L E  W H O  < 3  Y O U R
B R A N D  B E C O M E
E V A N G E L I S T S



USING EVENTS
TO GROW AN
AUDIENCE
H O S T I N G
E V E N T S = T R A C T I O N

M E E T U P  C O M M E N T
F E A T U R E  ( N O T  F R E E )

C R E A T E S  S H A R E A B L E  &

R E L A T A B L E  C O N T E N T

P A R T N E R I N G  W I T H
S P A C E S  &  I N C U B A T O R S
B R I N G S  I N  T H E  S T A R T U P
C O M M U N I T Y



01.
Spamming people only hurts you . 

•  •  •

G I V E  G I V E  G I V E ,  A N D  R E C E I V E

02.
Adding value brings in followers . 

03.
Sometimes you have to give things away for free , but
in the long run , it keeps customers returning because

they trust your brand .  

04.
Giving great advice and value gives you "street cred"

in the digital world . 



1 . K N O W  A N D  U N D E R S T A N D  Y O U R
T A R G E T  A U D I E N C E

2 . C R E A T E  C O O L  &  E N G A G I N G  C O N T E N T
T H A T  S P E A K S  F O R  I T S E L F

3 . R E M E M B E R  T H A T  C O N S I S T E N C Y  I S
K E Y

4 . R E M E M B E R  T H A T :  B U I L D I N G
R E L A T I O N S H I P S  >  G E T T I N G  W H A T  Y O U
N E E D

5 . U S E  E V E N T S  &  N E T W O R K I N G  T O
G R O W  A N  A U D I E N C E  

T A K E A W A Y :  5  K E Y S  T O
S U C C E S S



Congratulations  on  completing
the  course!

•  •  •

T H A N K  Y O U !  


